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Total Sales

Total Sales® este acel vanzator extrem de abil, capabil sa determine
problemele si oportunitatile de crestere ale clientilor sai si sa le ofere
solutiile potrivite. Vanzatorii Consultativi de succes sunt automotivati,
concentrati siisi seteaza obiective clare.

Pentru a deveni un Total Sales®, LMI a conceput un program ce gar-
anteaza perfectionarea in acest domeniu, axandu-se pe 2 arii - transfor-
marea intr-un vanzator de succes prin intermediul tehnicilor inovative si
eficiente de vanzare ale programului Strategii de Vanzare siim-
bunatdtirea abilitatilor de a te conduce singur prin programul de Leader-
ship Personal.




Strategii Eficiente de Vanzare

Programul Strategii de Vanzare se
concentreaza pe:

Gasirea de noi clienti si piete;

Modalitatea eficace de abordare a
potentialilor client;

Generarea unor prezentari de vanzari potrivite
nevoilor clientului;

Intelegerea nevoilor de cumpérare;
Dezvoltarea relatiilor cu clientii;

Cresterea performantei si randamentului

de vanzari;

Generarea de plus de valoare pentru clienti.

Prin ghiduri de planificare aprofundate, participantii sunt
indrumati sa-si cristalizeze gandirea, sa-si stabileasca pasii de
actiune specifici pentru a-si atinge scopurile si strategiile
pentru viitor si sa dezvolte obiceiurile necesare pentru
atingerea obiectivelor predefinite.

Pentru a-si spori eficienta si productivitatea e necesar ca
oamenii sa isi schimbe comportamentul. Noi ajutam oamenii
sa stabileasca si sa atinga obiective, sa devind automotivati si
s& aibd o atitudine mentald pozitiva. Imbunatatirea
performantei este masuratd in permanenta, pentru a ne
asigura ca cei ce urmeaza acest program utilizeaza mai mult
potentialul de care dispun si, implicit, cresc productivitatea
organizatiei.

Descoperiti principalele motive de cumparare si, astfel,
transformati-va obiectivele de vanzari in oferte realizate, prin
invatarea unor secrete de la profesionisti. De la prospectarea
la Incheierea unei vanzari, iti vom prezenta un plan dovedit
pentru succes.



Programul Strategii Eficiente de Vanzare isi
consolideaza angajamentul fata de obiectivele
de afaceri si personale, iar noi, in calitate de
facilitatori LMI vom ajuta camenii de

vanzari sa:

Invete arta prospectérii pietei

isi formeze obiceiuri de lucru bune
Pregateasca o prezentare eficienta
Recunoasca semnalele de cumparare

Devina un expert in domeniul vanzarilor
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Gestioneze eficient obiectia de pref

Strategiile Eficace de Vanzare reprezinta un proces dinamic si
ofera dividende pe termen lung pentru viata companiei tale.
Punerea in aplicare a procesului pe parcursul mai multor
saptamani are multe beneficii. Angajamentele sunt realizabile,
misiunile sunt indeplinite rapid, iar noile comportamente se
aplica imediat activitatilor zilnice.

Spre deosebire de seminariile de lunga duratd, sesiunile
orientate catre actiune sunt organizate in mod regulat pentru
a implementa schimbari comportamentale care produc
rezultate masurabile in baza obiectivelor stabilite impreuna.
Participantii incep aplicarea imediata a unor tehnici menite sa
le gjute sa-si schimbe comportamentul utilizand concepte si
principii dovedite pentru a asigura o rentabilitate

masurabild a investitiei



Leadership Personal

Leadership Personal este un program care schimba vieti. Participantii sunt rapid motivati sa isi
intareasca capacitatile de vanzatori, sa creeze o cultura a inspiratiei si motivarii, sa isi intareasca
profesia si cariera si sa exploreze.

Leadership-ul personal este nucleul caracterului unui individ si baza pentru dezvoltarea unor relatii
bazate pe incredere. Este o calitate importanta atunci cand o persoana reprezinta o organizatie in
lumea exterioard sau interactioneaza cu alte persoane din organizatie. Motivatia personala si
imaginea de sine sunt esentiale pentru modul in care o persoana lucreaza, comunica si traieste.

Cei mai buni vanzatori inteleg ca inovatia si gasirea unor noi abordari pot proveni din multe directii si
de aceea sunt in permanenta cautare de cunostinte noi sau persoane care ii pot informa si pune in
situatii de avantaj profesional.

Organizatiile care au vanzatori bine instruiti se bucura de vanzari mai mari, 0 mai buna relatie cu
clientii sai si de profituri crescute. Programul ,Strategii Eficace de Vanzare" ajuta vanzatorii sa isi
extinda perceptia la care ei se raporteaza, sa isi dezvolte tehnicile de vanzare consultative, pentru ca
mai apoi sa isi poata descatusa motivatia si energia interna prin utilizarea acestor ,resurse noi”.



